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Pasiulymas, kurio nejmanoma atsisakyti: kaip pasiruosti dienai po rytojaus?

Steven Van Bellehghem

Global thought leader on Customer Experience, ,,Nexxworks* ir ,Snackbytes” jkaréjas,
»Forbes* ir ,The Guardian* autorius

Chemija su klientu: iliuzijos ir realybé

Darius Pietaris

EMOTIKA, asmeninio tobuléjimo konsultantas, deryby ir pardavimo meno lektorius

Ka padaryti, kad taptumeéte geriausiu pasirinkimu savo klienty akyse? Tiesiog leiskite jiems pirkti!

Janice B. Gordon

#4 reitinguojama pardavimy eksperté ir #15 “innovative sales influencer” (Linkedin)

Skaitmeniniai pardavimai: kelios tendencijos, kurios padés susigaudyti ir laiméti Siemetiniame chaose [EEEEE ]

Gediminas Galkauskas

Rinkodaros strategas ir tendencijy analitikas

Kaip jtikinti Zmogy daryti bet k3 (na beveik!)?

Lee Warren

Profesionalus mentalistas, pasaulinio garso ,,Magic Circle” narys

KAVOS PERTRAUKA

Il DALIS
———————————————
Deividas Mataciunas

Konsultacijy kompanijos “Al Connections” vadovas, Lietuvos dirbtinio intelekto asociacijos valdybos narys

Kaip pasikeisty pirkimas ir pardavimas, jei negalétumeéte taikyti nuolaidy?

Dr. Indré Radavicieneé

OVC Consulting verslo valdymo konsultanté, VU mokslininké, CES Analytica jkuréja ir vadoveé
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Darius Cibonis

Pardavimy treneris

4 tiesos: sékmingas B2B pardavimo uzbaigimas

Aida Rafanavice

TMD PARTNERS Pardavimy veiklos valdymo HUB vadové, aktyvaus asmeninio pardavimo ir deryby eksperté

---------------------------
Tomas Krisc¢iunas

Pardavéjas, pardavimy treneris, rasytojas

Meilé yra veiksmazodis: apie santykiy ir rysSio su klientu prigimtj

Ken Hughes

CX strategas, vartotojy elgsenos specialistas, slaptas pirkéjas

PIETY PERTRAUKA

Il DALIS

------------------------
Dr. Kristupas Sabolius

Filosofas, VU profesorius, MIT afilijuotas mokslininkas

Kas yra Zmogaus galvoje, kad mes linke pervertinti savo sprendimy teigiama jtaka?

Beje, tai gera Zinia pardavéjams...

Dr. Tali Sharot

MIT ir University College London profesoré, knygy ,,The Influential Mind* ir ,,The Optimism Bias“ autoré

Kaip sukurti didesne verte, prasme, troskima, priklausyma ir rysj su klientu,

pridedant ir negatyvios trinties santykiuose?

Dave Birss

Kurybos direktorius, muzikantas, poetas, iliustratorius, prodiuseris ir filmy kiréjas



Pasitikéjimas savimi: kazkur tarp gédos ir arogancijos

Donaldas Duskinas

Retorikos mokytojas, autorius

KAVOS PERTRAUKA

IV DALIS

—————————————————————
Haroldas Nauséda

Ignitis, valdybos narys, verslo klienty ir plétros tarnybos direktorius.

|gadis, raumeny atmintis ir treniruotés. Ar galima be jy?

Balys Virsutis

GRAND PARTNERS pardavimy konsultantas, taktikos ekspertas

Keiktis su stiliumi. Sociolingvistés pamokélé

Dr. Loreta Vaicekauskiene

VU déstytoja, sociolingvisté

—————————————————————————
Chris Gardner

nleskantys laimés* autorius, pagrindinis herojus - benamis pardavéjas ir vienisas tévas,
tapes sékmingu verslininku ir filantropu.



